moderna i molt més facil de domi-
nar... El que demostra que tenia rad
és que actualment a I'Escala estan
a l'ordre del dia... Es pot dir que és
el poble de la comarca on hi més
pizzeries. Crec que actualment, a
I'Escala, com a minim, n'hi ha
dotze.

L'Esc.— Per que vau buscar nous llocs
on treballar i quins han estat?

J.G.- Vaig buscar un lloc nou on
treballar i vaig anar-me’'n a Marbe-
lla, en sentir-me virtualment margi-
nat. En aquells moments tenia
molts contraris dintre I'Ajuntament
i moltes dificultats per a poder tirar
endavant, aixi que em vaig obrir un
nou cami a Marbella. Alla, gracies a
Déu, he triomfat en tota linia tinc
els dos millors locals de Marbella.
Em sento bastant escalenc, pero
tinc obligacié de defensar-me. Ac-
tualment, aqui em queda «lI'Ollay i
poca cosa més. El que més m’'agra-
da és |'Escala. Tornaré, perd el
negoci no el puc deixar aixi com
aixi, és molt important...

L'Esc.— Quines peculiaritats té el turis-
me d'alla?

J.G.— La principal és la continuitat
durant tot I'any. Aqui aixdé no ho
tenim. Alla, en més o menys escala,
sempre hi ha turisme. El negoci és
molt diferent... aqui és més bo, perd
la temporada turistica és curta i ho
és degut a la tramuntana. La tra-
muntana és la que enfonsa aquest
pais, encara que tinqui avantatges,
la tramuntana neteja...

L'Esc— Tot i aixo, els estius sempre
veniu?
J.G.—- En realitat, jo vinc a I'Escala

cada quinze dies. Venim, arreglem
comptes i tornem a marxar. En el
fons jo hagués volgut tornar a

I'Escala, perd circumstancies de la
vida m'ho han prohibit. Vaig tenir
molts problemes i aixd va fer que
marxés. Vaig marxar perqué no em
sentia pagat pel que jo havia fet per
I'Escala. Vaig considerar que jo
havia fet molt més per I'Escala, que
no pas I'Escala havia fet per mi...
Tots tenim la nostra personalitat,
les nostres qualitats i els nostres
defectes, perd aixd completament
al marge dels negocis...

Ara, he tingut una gran sort, tots
els negocis que he muntat han anat
bé.

Es molt important estar tu mateix
al front del negoci i també el tracte
directe amb els clients.

El Port va ser una de les meves
maximes realitzacions. | encara
que hi vaig tenir molts problemes i
molts digustos, m’ho compensava
I'acolliment de la poblacié. Aixo
m’ajuda a oblidar els problemes...

L'Esc.- Els clients que teniu, d'on sén?
J.G— Aqui, tot és gent del pais, i
principalment de la comarca i,
naturalment, de I'Escala... Per aixo

obrim a I'hivern, dissabte i diumen-
ge, i tenim molt éxit. Aquest any
també projectem no tancar.

L’Esc.~ | la decoracié, és important?

J.G.- La decoraci6 és basica, no pot
durar més de cinc o sis anys, s'ha
de renovar. De fet cada any cal
donar-li un nou alicient, ja en plan-
tes, plats, llum... Cal anar canviant
sempre, no podem parar.. Cada
local ha tingut un decorador dife-

rent, perd els tltims els ha fet En
Ramon Sanchez Prat, canari, que
vaig conéixer a Méxic en una obra
seva, que va guanyar un premi de
decoraci6.

L'Esc.— Turisticament parlant, com
veieu el futur de I'Escala?

J.G.- Turisticament, jo, el veig bas-
tant bé, amb moltes dificultats,
esta treballant bastant. Jo vinc de
tant en tant i veig moltes millores.
Pero, i sobretot, s'hi veu interés.

L’Esc.— Com es podria fer per allargar
la temporada turistica?

J.G~- Aixd ja es va fent, s’'esta
allargant cada any. S'ha allargat
uns quatre o cinc dies. Deu anys
enrera, tal dia com avui (21 d'a-
gost), quedava ja només el cin-
quanta per cent de la gent que hi
ha avui. Nosaltres, ara, estem tre-
ballant al maxim, al mateix ritme
que el 14 d’'agost. Es troba també
que els quinze primers dies de
setembre, si el temps hi acompa-
nya, s'allarga. Nosaltres, I'any pas-
sat, varem treballar bé inclis de I'1
al 15 d'octubre. Perd és una altra
classe de turisme, gent que ve més
aviat i també es retira més aviat, no
s6n gent de discoteca, sén gent de
sol, platja i menjar aviat... potser
economicament més forts.
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