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E
squía en casa”. El mensaje no puede
ser más directo y su difusión podría
servir para frenar la fuga de esquia-
dores catalanes a estaciones de la
Cerdanya francesa, Andorra o Ara-

gón. La propuesta es de Jordi Sabaté, conse-
jero delegado de Boí-Taüll, quien se mues-
tra preocupado, al igual que lamayoría de los
empresarios de la nieve de Catalunya, por
esta pérdida de clientes. Y es que de los más
de siete millones de forfaits que se calcula
compran los catalanes por temporada, sola-
mente dos y medio son vendidos en las esta-

ciones del Pirineo de Lleida y de Girona.
Las estaciones de la Cerdanya francesa son

la que más han notado el incremento, en las
últimas temporadas, de esquiadores llegados
del otro lado de la frontera. En Les Angles,
por ejemplo, el 21% de los clientes recibidos
la temporada 2003-04 eran catalanes. Esta ci-
fra subió hasta el 28% la siguiente campaña y
este año el complejo francés prevé aumentar
este porcentaje hasta el 33%. En el cómputo
total de visitas a estas estaciones del sur de
Francia, el porcentaje de esquiadores catala-

nes se acerca al 40%. Andorra, por su parte,
ha pasado de tener 1.964.000 esquiadores en
1996 a los 2.554.000 contabilizados la pasada
campaña, que es la máxima cifra conseguida
hasta ahora.MartaRotes, directora de SkiAn-
dorra, calcula que más de la mitad de estos
forfaits fueron comprados por catalanes.

Joaquim Alsina, director gerente de la
Associació Catalana d’Estacions d’Esquí i
Muntanya (ACEM), admite que las estacio-
nes de Catalunya no lo tienen fácil a la hora
de competir con los complejos franceses y an-
dorranos. “Los primeros, gestionados por
ayuntamientos, han basado su política en los
precios del forfait”. Esquiar en una de estas
estaciones de laCerdanya francesa puede cos-
tar casi la mitad de lo que vale en Baqueira.
Un ejemplo, el forfait para un día en Baquei-
ra cuesta 39 euros y en la francesa de Porté-
Puymorens, 21, aunque la primera tiene 104
kilómetros esquiables y la segunda, 45. “En el
caso de Andorra –añade Alsina– el éxito de la
oferta se basa en poner a la venta unos paque-
tes (hotel y forfait) a unos preciosmuy atracti-
vos”. En los complejos del sur de Francia mi-
man especialmente al público joven, que es el
que más mira el precio del forfait, y la última
iniciativa ha sido acondicionar zonas atracti-
vas para estos clientes, comoparques de snow-
board. También hay mucha flexibilidad con
los horarios (se ofrecen entradas por horas
tanto de mañana como de tarde).

En el Pirineo de Girona es donde más se
nota esta fuga de esquiadores hacia el otro la-
do de la frontera. El bajo precio del forfait,
“como consecuencia de las ayudas y créditos
a bajo interés que la Administración francesa
concedió años atrás a estas estaciones para po-
der realizar inversiones”, junto con la “satura-
ción que se produce en las estaciones deCata-
lunya durante los fines de semana”, son los
motivos principales de esta pérdida de clien-
tes catalanes”, afirma Xavier Nolla, director
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gracias a las ayudas y créditos a
bajo interés de la Administración

LA FUGA

El 40%y el 50%de la clientela de
las estaciones de Andorra y de la
Cerdanya francesa son catalanes
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