El Ripolles aposta per una estrategia transversal i
coordinada per afrontar la recuperacio economica

Les taules sectorials recullen les principals demandes com potenciar el
producte local o la venda en linia

El Ripollés porta mesos recollint les demandes i preocupacions
dels sectors economics per abordar la reactivacié economica de la
comarca. Un treball "transversal" Que no s'havia fet mai fins ara
amb l'objectiu final de "no deixar ningu enrere" i estar preparats per
captar fons de recuperacié com els europeus. S'han creat dotze
taules sectorials amb l'objectiu de recolliri contrarestar els efectes

de la crisi social i economica derivada de la covid-19. Al capdavant hi ha el Consell Comarcal del Ripollés, la Unié
Intersectorial Empresarial del Ripollés i 'Agéncia de Desenvolupament. Han entrevistat més de 180 persones
d'ambits com el turisme, la construccid o el comerg. El seguent pas sera convocar una taula multisectorial.

Pla general de la terrassa d'un bar de Ripoll

Segons el vicepresident tercer del Consell Comarcal del Ripolles, Ramon Roqué, s'han detectat "necessitats del
moment perd també d'historiques”, com ara la falta d'habitatge disponible per revertir el despoblament i atraure
més habitants, les millores pendents en infraestructures o el desplegament de la xarxa publica de fibra optica
(actualment només arriba a Ripoll) i la futura implantacié del 5G. Unes mancances qQue, segons coincideixen
molts sectors,treuen competitivitat a la comarca i caldria resoldre el més aviat possible.

Pel Que fa als ajuts rebuts, en les diferents taules han coincidit a dir Que la tramitacié era massa "feixuga" i que
no s'ha tingut en compte Que la majoria no estaven habituats a fer gestions en linia. També critiuen la
Generalitat per |a falta de planificacio. Una part de les empreses s'han Queixat Que la informacio era "poc clara"
alhora Que remarquen que els ajuts, especialment els destinats a compensar el tancament perimetral de Nadal,
han estat del tot "insuficients" per "cobrir totes les perdues”. Malgrat tot, també es mostren agraits per haver-ne
tingut.

El sector agroalimentari ha posat sobre la taula la necessitat de potenciar la venda en linia a través de
plataformes ja existents i de noves i fer créixer els consumidors locals. Amb els confinaments per la covid-19,
han hagut de vendre els productes fora de la comarca i aix0 els reduia encara més el marge de benefici. D'altra
banda, també han constatat Que hi ha persones del sector primari Que volen instal-lar-se al Ripollés pero no hi
ha informacio dels terrenys agraris disponibles, ja sigui de compra o de lloguer. Per aix0, proposen Que s'elabori
un mapa de sol agrari. "Qui té accés a les terres majoritariament son els grans terratinents Que poden fer front
als preus Que es demanen per les superficies i s'ha convertit en un mercadeig”, afirma el Director Técnic de
I'Agéncia de Desenvolupament del Ripollés, Gerard Soler.



| 'altra gran peca estratégica per al sector és I'escorxador comarcal de Ripoll. El sector reclama un nou impuls
per fer-lo viable i eficient. Segons Soler, en els darrers mesos s'ha avangat en 'ampliacié de capital i bona part
dels ajuntaments s'han compromés a fer-hi aportacions. També preveuen comptar amb recursos d'altres
administracions, com ara Diputacio de Girona i Generalitat, per poder "redimensionar” 'espai a l'activitat real. Es
tracta d'un servei estratégic per al sector primari Que permet "tancar el cercle" del procés productiu i fer viables
les explotacions.

El sector del comerg també esta molt tocat per la crisi de la covid-19. Al marge de les incerteses dels horaris
d'obertura i les restriccions, també admeten Que cal avangar en la digitalitzacio per poder vendre en linia i Que
necessiten una empenta per portar-ho a la practica perqué no tenen prou recursos ni coneixements. Un dels
problemes, segons Sara de Montagut, técnica de coordinacié del Pla de Reactivacié econdmica del Ripollés, és
la falta de compradors locals, un problema agreujat en els ultims anys sobretot pel despoblament. Demanen que
es faci una major campanya de promoci6 del producte local.

Des de la construccio, les empreses reclamentenir més informacid per poder aspirar a concursos d'obra publica
i fer formacions per conéixer els processos i estar preparats. D'altra banda, també constaten la falta de ma
d'obra Qualificada, especialment de joves. El gerent de la patronal UIER, Josep Pascal, creu que es podria suplir
amb formacié especifica i amb més practiques a empresa, perd creu Que és complicat Que actualment
s'incorporin a l'oferta actual d'FP. "Els joves no poden tocar maquines fins Que s6n majors d'edat", destaca, i
aqQuesta és una barrera per al sector.

| des de la taula sectorial de la industria, també admeten que tenen dificultats per trobar treballadors formats per
fer de soldadors o programadors i Que han de buscar-los fora de la comarca. Constaten Que al Ripollés hi ha
joves qQue surten molt preparats des de la Fundacié Eduard Soler, perd que després la comarca no és capag de
retenir aquest talent. La falta de perfils professionals és un fre per a la instal-lacié de noves empreses. D'altra
banda, des de la UIER creuen Que els ERTO han estat "clau" per poder mantenir ['activitat a les empreses en
plena pandémia.

| entre els més damnificats per la crisi, hi ha el sector turistic. Reclamen un "lideratge clar" per part de les
administracions, i es Queixen Que s'han sentit "desorientats" amb la gestio Que s'ha fet fins ara. Denuncien Que
s'han pres decisions sense tenir en compte les possibilitats dels territoris petits (com ara el servei a domicili dels
restaurants). També creuen Que seria un bon impuls incorporar agéncies de viatge ‘incoming' per portar més
turistes a la comarca.

Els diferents organismes coincideixen en veure els fons europeus Next Generation com a una "oportunitat", pero
també admeten que cal fer un treball previ de forma coordinada entre sector public i privat. "Les necessitats de
la comarca encaixen en aQuestes linies de fons", remarca RoQué, Que assegura Que ja hi ha empreses qQue hi



estan treballant i que estan demanant informacié per veure com poden optar a aQuestes linies. De moment,
pero, encara hi a poca informacio.

Des de I'Agéncia de Desenvolupament, destaquen Que cal concretar els projectes i molt especialment
"Quantificar-los" per poder prioritzar i saber a on dirigir-se per aconseguir el finangament. Segons Soler, "Quan
surten les convocatories hi ha poc temps per actuar i cal tenir-ho molt treballat". Una opinié Que Josep Pascal de
la UIER també comparteix. El gerent de la patronal admet Que els empresaris temen Que aquests fons recaiguin
a grans empreses i reivindica la necessitat Que el finangament arribi a tot el territori. També creu Que cal
treballar de forma coordinada per fer realitat els projectes i Que aQuests fons, més Que solucionar el dia a dia,
han de servir per posar les bases per un futur millor.

Preguntats sobre els punts forts del Ripollés, Marc Pallarés, técnic coordinador del Pla de reactivacio a la
comarca, subratlla Que els agents economics tenen clara Que han de treballar conjuntament per una comarca
millor. "L'organitzacio, la col-laboracio i la corresponsabilitat son els tres punts més positius Que hem tret de les
taules”, assenyala. | remarca Que hi ha molts sectors en dificultats, perd Que caldra prioritzar els esforgos
perqué els recursos son "limitats". L'estratégia sera mantenir el contacte amb tots els sectors per treballar-ho
plegats.

Per ultim, Roqué admet Que aquesta voluntat d"acostar-se" a les empreses i sectors per recollir les
problematiQues "no s'havia fet mai". L'objectiu final és acabar tenint una guia d'actuacions i amb "la complicitat"
de tots.
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