
Les rebaixes sÕacaben amb un increment de vendes dÕentre

un 3% i un 4%

La calor ha fet que les compres es fessin a primera hora del mat� o a �ltima

de la tarda

LÕEspai Giron�s considera que la campanya ha estat entre Òbona i molt

bonaÓ

Els comerciants gironins fan una valoraci� positiva de la campanya de rebaixes dÕestiu que sÕacaba dissabte.

Segons assegura el president de lÕagrupaci� de comerciants Girona Centre Eix Comercial, Josep M. Noguer, la

campanya es tancar� amb un creixement mitj� de les vendes dÕentre un 3% i un 4% en relaci� amb lÕany passat.

Aquest increment, malgrat que a lÕinici de la campanya Òaquest any no sÕesperavaÓ, sÕha produ�t tant pel client

local i nacional com tamb� per lÕestranger, Òque ja no ve a visitar la ciutat de Girona nom�s quan plouÓ. I a causa

de les onades de calor que hi ha hagut aquest estiu les compres majorit�riament sÕhan fet Òa primera hora del

mat� o a �ltima hora de la tardaÓ, i ÒsÕhan fet m�s not�ries els dies n�volsÓ.

El president de lÕentitat destaca que el turisme ha contribu�t a les vendes, per� sÕha notat un ÒlleugerÓ descens

del visitant rus, amb un Òalt poder adquisitiuÓ. Tot i que la facturaci� ha crescut en general, Noguer insisteix en el

perjudici de la liberalitzaci� del calendari de descomptes, que en el cas de lÕestiu representa gaireb� tota la

temporada.

Pel que fa a lÕEspai Giron�s, de Salt, la campanya de rebaixes ha estat Òentre bona i molt bonaÓ, segons af irma el

gerent del centre comercial, Pau Jord�.

Com que ja no �s obligatori comen�ar les rebaixes al juliol, hi va haver botigues del centre comercial que les van

iniciar entre el 15 i el 18 de juny. Aix� va provocar que al mes de juny les vendes de lÕEspai Giron�s creixessin un

13%, i un 6% el nombre de visitants. Al juliol tamb� van cr�ixer les vendes un 11%, i un 8% les visites al centre, i a

lÕagost, que encara no sÕha tancat, es calcula que lÕincrement de vendes ser� dÕentre un 2% i un 3%, i el de les

visites augmentar� un 4%.

Pau Jord� assegura que aquest creixement de vendes i visites �s perqu� el centre es va Òf ixar com a objectiu

lÕestiu per fer promoci� enfocat al turismeÓ. I creu que aix� ha funcionat perqu�, malgrat que a lÕestiu ha plogut

poc o relativament poc, Òhem tingut un component de visita molt m�s alt i una par t dÕaquests visitants eren

turistesÓ, af irma.

Segons Jord�, lÕEspai Giron�s sÕha promocionat entre el p�blic franc�s, angl�s, holand�s i Òuna mica lÕitali�Ó

perqu� Òtenen un poder adquisitiu m�s alt que nosaltresÓ. La promoci� sÕha fet espec�f icament al sud de Fran�a

per� tamb� Òen xarxes socials, internet i anuncisÓ.

Entre els productes que m�s sÕhan venut, Jord� assegura que principalment hi ha la roba. La restauraci� i el

lleure Òtamb� han funcionat molt b�Ó, seguits dels productes espor tius i la tecnologia, Òque tamb� tira moltÓ.
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