
Nova ofensiva per atraure clients al centre d'Olot

Can Manxa, Mercadona, vint botiguers, els placers i el p�rquing del mercat

s'alien en una campanya comuna basada en aparcament barat o gratu�t i

regals assegurats per als seus clients

Els representants dels establiments de la campanya i

el regidor Vayreda, ahir, en la presentaci坦 de la

iniciativa. Foto: R. E.

El desavantatge que tenen els comer�os del centre respecte de les

�rees comercials instalálades a la rodalia �s l'aparcament. Mentre

que en aquests �ltims sol ser gratu�t, estacionar al mig de la ciutat

generalment costa diners. Per tal de minimitzar l'efecte negatiu

produ�t per aquesta circumst�ncia, una s�rie d'establiments del

centre d'Olot, en colálaboraci� amb l'Ajuntament, s'han posat

d'acord per fer un front com�, tot oferint una s�rie d'avantatges als

clients, amb l'aparcament gratu�t o a baix preu com a principal

argument.

Els venedors de la pla�a mercat, vint botigues del barri, can Manxa i el Mercadona situat a la pla�a mercat

regalen als seus clients un val de descompte equivalent a una hora d'estacionament gratu�t a l'aparcament de la

pla�a mercat, sempre que es faci una compra m�nima de nou euros. Aquests vals, que s�n acumulables, ja els

donaven for�a establiments, per� no pas de manera coordinada. A par t, ara per cada dos d'aquests vals et

donen una targeta rasca-rasca en qu� hi ha un regal assegurat, que pot ser des d'un any d'aparcament gratu�t

f ins a descomptes en un restaurant, passant per una pernoctaci� a Les Cols Pavellons. En aquests moments hi

ha deu regals diferents.

La iniciativa la van explicar ahir a la premsa representants dels establiments adherits a la campanya i el regidor

de Promoci� Econ�mica de l'Ajuntament, Estanis Vayreda. ÒEs tracta de continuar potenciant l'activitat al

centreÓ, va dir el regidor, amb refer�ncia a la pol�tica que es mira d'impulsar des de l'equip de govern, sobretot

despr�s del trasllat de l'hospital als afores, un canvi que va tenir lloc el novembre de l'any passat i que ha

compor tat la p�rdua d'un nombre impor tant de clients potencials als establiments de la zona. ÒEl principi que

mou aquesta campanya Ðes va explicar durant la presentaci�Ð �s que si vas a comprar el centre no hagis de

pagar per aparcar.Ó ÒEstem competint amb l'extraradi i amb altres ciutatsÓ, hi van afegir.

30.000 vehicles

L'aparcament subterrani de la pla�a mercat, inaugurat el novembre de l'any passat i amb una capacitat de 225

places, rep una mitjana d'entre 30.000 i 35.000 vehicles al mes, va dir ahir un representant de l'empresa.

Aproximadament un 70 % dels usuaris fan servir els vals de descompte que distribueixen els comer�os del

centre, principalment el supermercat Mercadona i els placers.
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