Dolo extreu l'aigua de l'aire

L'empresa de Sant Joan de les Abadesses engega la produccié industrial d'Hidromach

L'empresa de desenvolupament de solucions energétiQues i
d'estalvi d'aigua Clean Tech Dolo Group comengara properament la
construccio de la primera planta Hidromach per demostrar als
inversors interessats -entre els quals hi ha un fons d'inversio xinés-
la viabilitat d'un sistema amb capacitat d'abastir 120.000 persones
amb 120 litres d'aigua potable per dia produida mitjangant la
condensacio de la humitat atmosférica. Provat com a prototip,
I'Hidromach ha estat distingit com a millor producte clean tech a
Espanya I'any 2010 i amb mencions al Global Open Clean Tech
(2010 Sillicon Valley, California), I''nnovact Reims (2010, 2011), 'ESA
Stuttgart 2010 i Watervent Dubai 2013.
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ACN. Xavier Dold, el seu inventor i president de l'empresa de Sant Joan

de les Abadesses, explica Que el model més petit costa uns 4 milions d'euros, pero Que la inversid es recupera
aviat perque el cost de produccio d'aigua és de 0,50 céntims per mil-lilitre, molt més barat Que les dessaladores.
El mecanisme ideat fa ue l'aire baixi de temperatura fins a aconseguir el punt de rosada i al mateix temps es
barreja amb 0z0, i I'aigua obtinguda -10 grams per cada metre cubic- es mineralitza per fer-la potable.
L'Hidromach es fabricara amb cinc linies independents -per a diferents usos: aigua de boca, reg, industria...— i es
fara funcionar amb energies renovables (fotovoltaica o edlica). Segons el seu inventor, I'Hidromach pot funcionar
en qQualsevol lloc on hi hagi un minim del 20% d'humitat, una proporcié Que es pot trobar a gairebé tot arreu, i per
aixod afirma Que ja té comandes de llocs tan diversos com ara la Xina, els Estats Units i 'Orient Mitja. “No volem
fer negoci amb l'aigua, sind fabricar plantes Que reprodueixin el cicle de l'aigua”’, explica Dold, segons el qual “fer
diners a costa de tot porta a un carrero sense sortida”.

Clean Tech Dolo Group va iniciar la seva activitat 'any 2008 amb el desenvolupament del KWD (Kit Water Dolo),
un sistema de reciclatge d'aigties grises Que recull la del rentamans i el bany i la condueix a la cisterna del vater,
préviament filtrada i desinfectada amb 0z0. Distingit amb el premi Cre@tic Matar¢ I'any 2008 i al CTl Viena el
2010, esta instal-lat des de fa un any a I'hospital de Campdevanol, Que s'estalvia el 50% de l'aigua Que consumia
en el circuit on ho té muntat. L'empresa esta preparant el trasllat a unes instal-lacions més grans, de 9.000 m? on
poder fabricar no només el primer Hidromach sind també els KWD, dels quals ha rebut una comanda de 90.000
equips.

Repartir-se l'estalvi. El model de negoci consisteix Que Dolo munta I'equip i s'encarrega del seu manteniment
durant deu anys sense cost per al client, Que paga a I'empresa el 75% del Que s'estalvia en la factura de l'aigua.
Afirma que dirigeix el negoci al mercat estranger perqué en l'espanyol “la inestabilitat juridica és un perill, perqué
en Qualsevol moment timplanten un canon i et tiren per terra uns numeros qQue en el cas del Kit Water mostren
un retorn de I'11,5% el primer any i del 23% en el segon”. “Si tenim comandes del mercat espanyol, evidentment
les atendrem, per0 el negoci s'enfoca a l'estranger perqué instal-lar plantes fora d'Espanya dona més
tranquillitat als inversors Que no els fotran”, hi afegeix.

Entre els inversors interessats hi ha un fons xinés disposat a posar-hi 4,5 milions d'euros. Xavier Dol6 lamenta
Que ha trigat tant a passar de la fase de prototip a la de fabricacié perqQueé en cinc anys no ha trobat cap inversor



catala ni espanyol. “Aqui et valoren en funcié del Que tens i dels teus avals, i aixi és impossible”, assenyala
aqQuest empresari mataroni.
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