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MERCADOS

Dos veleros amarrados frente a una jujosa vivienda de Empuriabrava.

Con el yate amarrado en casa

PERE DURAN

La marina residencial de Empuriabrava mantiene el interés inmobiliario y proyecta nuevos canales

GERARD BAGUE

Llegar a casa por mar y amarrar
el yate en el jardin es vn lujo o
un capricho al alcance de unos
pocos. La Marina Residencial de
Empuriabrava, situada entre los
Aiguamolls de 'Empordiy laba-
hia de Roses, no puede ocultar
su edad —algunas de sus casas
tienen ya 30 afios—, pero la espe-
cificidad de su oferta mantiene
vivo el interés de los comprado-
res. La Venecia segiin
se la denrominaba en afiejas pro-
mociones inmobiliarias, preten-
de que los signos de decadencia
no se conviertan en un lastre a
su atractivo. La demanda de ca-
sas en la zona

tante y el Ayuntamiento a‘tudm
uns ambiciosa ampliacién en la
que se inciuyen nuevos canales.
Actualmente, hay unas 8.500 vi-
viendas con salida directa a la
red de canales.

La marina residencial, la ma-
yor existente en Europa, est4 si-
tuade en. el municipio de
Castellé  d’Empdries (Al
Emporda) y ocupa una superfi-
cie de unos ocho kilémetros cua-
drados, con unos 26 kilémetros
de canales navegables. El conjun-
to de viviendas de los canales y el
puerto deportivo cuentan con
unos 4.600 amarres, lo cual per-
mite considerar también esta
marina residencial como el ma-
yor puerto deportivo de Europa
La urbanizaci6n, incluido el am-
plio sector sin canales y los enor-
mes edificios de apartamentos
de primera linea de mar, puede
llegar a albergar més de 60.000
personas durante el verano, aun-
que sélo unos 10.000 estdn em-
padronados en el término muni-
cipal

A pesar de que la marina resi-
dencial, construida en gran par-
te entre las décadas de los 70 y
los 80, ha agotado la mayoria de
su terreno para edificar, €l movi-

miento inmobiliario de eompra-
venta se mantiene muy vivo po
la especificidad del pmducm de
la casa con amarre, muy dificil
de encontrar fuera de los puer-
tos deportivos.

La crisis de confianza econ6-
mica del propietario alemin
—que supone més del 50% de

L. ]
La urbanizacién puede
llegar a albergar mas
de 60.000 personas en
verano, a pesar de que-
s6lo 10.000 estan
empadronadas

los actuales residentes— y la
edad avanzada de la mayoria de
éstos, ha incentivado la venta de
casas. Las inmobiliarias confie-
san que su cartera de productos

—siempre insuficientes ante las
constantes peticiones de sus
clientes— proviene mayonlana-
mente de

vos vendedores, en su mayoria
extranjeros —los hay franceses y
rusos— a los que acusan de “re-
ventar « " y dafiar la

que compraron su vivienda hace
mis de 15 o 20 afios y deciden
venderla cuando tienen proble-
mas de salud.

La existencia de este mercado
de compraventa, 2 menudo con
un piiblico potencial que se cap-
ta en los paises de origen, explica
en parte el constante incremento
de inmobiliarias en Empuriabra-
va, donde hay censadas unas 120
oficinas. Tanto el Ayuntamiento
como los profesionales del sector
consideran esta cifra totalmente
desorbitada. “Florecen como
champiiiones. A mmndo abren
durante dos o tres aiios, d és

confianza del cliente.

Entre las nacionalidades de
los nuevos compradores desta-
can los ingleses y, desde hace po-
co miés de un aiio, un nuevo pro-

]
Una vivienda que esta
en venta, de 260
metros cuadrados y
800 maés de terreno,
alcanza los dos
millones de euros

desaparecen y vuelven a abrir
con otro nombre”, explica un co-
nocedor del mercado inmobilia-
rio de la zona.

Las inmobiliarias més vetera-
nas miran con recelo estos nue-

totipo de cliente francés. “El
comprador francés ha sido la sor-
presa de este afio. Si antes com-
praba apartamentos mds econé-
micos, ahora llegan franceses de

Seis nuevos kilometros de canales y casas

Convencidodequeelgranentra- ~  tesr las restricciones del Plan Direc-  vada— para mejorar su limpieza.
mado de cansles navegables de 1or del Alty Baix Emporda de la Ge- - Serra ssegura que la mayoria de
Empurishrava constituye un encla-  neralitat, que inMents poder coto a los eanales se construyeron de una
ve linico y privilegiado en el Medite- Iameﬁvambanizadéndelam manera ejemplar y duraders, lo
méneo, et istorh E gura que con cusl no sucede con algunas vivien-
a mejoratio y amphkario. El Plan Ge- mpmyeunpodrtrewlmddéﬁ- das. El concejal admite que algu-
neral Urbanistico de Castelld cit de servicios en la urbanizacion nas casas fueron fevantadas con
dEmpiries-Empuriabrava, que po- \8s, Centros ask inlesy wundypompmiemonaudad
dria aprobarse dertro de un afo y hoteles— y mejorer la i i6 por p dos. NO obs-
medio, planea unas 3.000 nuevas con el nicleoc de Castelié tante, algunas de estas viviendas
viviendas, la mitad de las cualespo-  dEmparies. &2 estan derribando para dejar pa-
drie ubicarse en una ampliacién de Segun explica Joan Serra, pri- 850 & nuevas construcciones. “Las
los canales de seis kildmetros lines-  mer teniente de aicalde, s ratade  parcelas son grandes y caben dos
les, en la que se recalificaria espa- un plan que tendriaun horizonte - casas, por o que pensamos que en
uonmao. de unaos 20 aiios, aungue fa veloc- los préximos afios continuara este
. ion,que  dad de ejecucion deria del proceso de regeneracion, que resul-

mduvamgraniaaomﬁ:abde-
penderi de los estudios sobre su
posible afectacién a la salinidad de
|as agues. También de deberdn sor-

interés de los promotores. De mo-
mexmo, ef aywnamumesﬁnego—
ciando

18 rentable”, afima. Una quinta par-
te de la urbanizacién pemmanece

de los canales —una concesién pri-

sin alcantarillado, aunque en dos
ahos la red quedard completada.

alto poder adquisitivo, en gran

llm}n'esarms jubilados o
prejubilados, que compran casas

en el canal que cuestan més de
600.000 euros, a menudo pa-
gando al contado®, explica el pro-
motor inmobiliario Philip Sear-
le, un inglés que lleva mis de 20
afios trabajando en la zona al
frente de la empresa Construc-
cions Empiries CB.

El promotor cuenta que Em-
punabrava ha pasado de seruna
zona turistica estacional, que lan-
guidecfa en inviemno, & una co-
munidad bastante mds cohesio-
nada y estable. “Esto ya es como
un pequefio pueblo. La mayoria
de los JubxFados permanecen
aqul entre cuatroy seis meses al
afio como minimo”. Searle afia-
de que la revolucién de los vue-
los baratos en el aeropuerto de
Girona ha impulsado una movili-
dad stants ble

“Hay quien Ile fa los_|ueves y re-
gresa a su pais los lunes con vue-
los que le cuestan no més de 50
euros”, advierte.

Oferta residencial

Entre las ofertas inmobiliarias
de la marina residencial, desta-
can por su elevado precio las vi-
viendas unifamiliares con ama-
rre propio. Se trata de chalés de
segunda mano, aunque en buen
estado de conservacion, con dos
plantas, piscina y jardin. Algu-
nas de estas casas tienen incluso
embarcadero cubierto, de modo
de sus tripulantes pueden liegar
2 casa en barco como quien liega
en su coche, dando la em-
barcaciénen e§ garaje que comu-
nica di ente con la vivien-
de. Una de estas casas, con 275
metros cuadrados de superficie,
cuetro habitaciones y dos salas
de estar, cuesta 960.000 euros.
Otra vivienda, actualmente en
ven‘ta, con una espectacular pis-
cina, 260 metros madmdos de
superficie, ocho dormitorios,
tres bafios y un terreno de 800
metros cuadrados, roza los dos
millones de euros.

Lamayoria delos clientes po-
tenciales de este tipo de vivien-
das son europeos de alto poder
adquisitivo, a menudo jubilados
o prejubilados, que sienten una
fuerte atraccién por la navega-
cién. La actividad del sector nfu-
tico queda ejemplificada en la
quincena de empresas del sector
que trabajan en la zona.

Pero si los canales les
ofrecen a los residentes de la ma-
rina la posibilidad de llegar a ca-
saen NO €S Menos sugeren-
te 1a posibilidad de llegar en avio-
neta. El emplazamientodel aero-
dromo de Empuriabrava, aun ti-
ro de piedra de la marina, permi-
te el aterrizaje de las avionetas
privadas de algunos residentes.
El aerédromo, que ademis de
los usos deportivos se utiliza tam-
bién para la fumigaciény el apo-
yo en los incendios forestales, se
ha convertido en uno de los tres
grandes centros paracaidistas
del mundo. Cada afio supera los
125.000 saltos y acoge los mis
importantes eventos mundiales
de esta préctica deportiva. Los
amantes de otros deportes niuti-
cos, por gjemplo, el windsurfing
0 la pesca del atiin, tienen tam-
bién en la zona muchas posibili-
dades.

Algunos navegantes aptan
por residir temporalmente en su
propia embarcacién, wtilizando
los servicios del puerto deporti-
vo. Una em| i6n deseis me-
tros de eslora paga una cuota de
13 euros al dia en temporada ba-
jay 26 en temporada veraniega.
Los precios mensuales se sitian
entre los 184 euros y los 600, se-
gan temporada.



