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MERCADOS 

Dos vekrosamarrados kerne a UM Iujcea viviada de Empunabrava. 
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Con el yate amarrado en casa 
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@o al contad>, explica el pk-  
motor i n r n o b i i  Philip Sear- 
le, un i n g k  que Ueva mbs de 20 
años trabajando en la wna al 
frente de la empresa Constmc- 
cions Empúries CB. 

El promotor cuenta que Em- 
punabrava ha pasado de ser una 
zona turística estacionai, que lan- 
guidecía en invierno, a una e 
munidad bastante más whesie 
nada y estable. 'Esto ya es mmo 
un pequeño ueblo. La mayoría 
de los j u b i i o s  permanecen 
aquí entre cuatro y seis meses al 
año como mínimo". Sede aña- 
de que la m l u c i ó n  de los vue- 
los baratos en el aeropuerto de 
Girona haimpulsado unamovili- 
dad constante antes impensable. 
'Hay quien lle a los jueves y r e  
gresaasu paísfos~unesmnvue- 
los que le cuestan no más de 50 
eums-, advierte 

Oferta reskmcial 
Entre las ofertas i n m o b i l i i  
de la marina residencial, desta- 
can por su elevado precio las vi- 
viendas unifamiliares mn ama- 
rre propio. Se trata de chal& de 
segunda mano, aunque en buen 
estado de conservación con dos 

a b  poder adquisitívo, en gran 
parte em resarios jubilados o 
prejubiios, que compran osas 
en el -anal qi?e m s h  d s  de 
600.000 euros. a menudo m- 

ER DUW plantas, piscina y jardín. Algu- 
nas de esfas CWIS tienen inclusa 
embarcadero c u b i i ,  de modo 
de sus tripulantes pueda llegar 
a casa en barw como quien llega 
en su coche, dando la em- 
barcaci6n en rgaraje que mmu- 
nica directamente con-la +en- La marina residencial de Empuriabrava mantiene el interes inmobiliario y proyecta nuevos canales & de, ,, , ,,, 
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iiegaracasapormary amemar 
elyateeneljardlnesunlujoo 
un cnpricho al alcance de unos 
p. LaMarína Residewal de 
Empuiabrava, situada entre los 
Aiguamolls de 1TmpordAy la ba- 
hía de Roseg no puede multar 
suedad-algunasdecuscasas 
tienen ya 30  aííos-, pero la sp- 
ciñadad de su oferta mantiene 
viw el iuteds de los comprade 
r e s . L a V ~ ~ y e g i u i  
se la denominaba en anqas pro- 
mociones inmobiliarias, preten- 
de que los signos de decadencia 
no se conviertan en un lnstre a 
su atractmo. La demanda de ca- 
sasenlamnapenfaiigzwrL+ 
tante y el Ayuntarmento e<midia 
una ambiiosa ampliación en la 
que se incluyen n- canale 
Actuaimente, hay unas 8.500 vi- 
viendas con salida directa a la 
red de candg- 

La marina residencial, la ma- 
yor exktenie en Europa, está si- 
tuada e n .  el municipio de 
CasteU6 aEmpóries W t  
+porda) Y y una supe6- 
n e  de unos ocho lol6metm cua- 
drados con unos 26 kilómeims 
de d e s  na\iegables. El conjun- 
to de viviendas de los canales y el 
puerto deportivo cuentan wn 
unos 4.600 amarres, lo aial per- 
mite considerar también esta 
marina residencial wmo el ma- 
yor puertn deportivo de Europa 
La urbanizaci6n, incluido el am- 
plio sector sin canales y los enor- 
mes edificios de apartamentos 
de primera iínea de mar, puede 
Uegar a a l b e m  m& de 60.000 
personas durante el -o, aun- 
que sólo ums 10.000 están em- 
padronados en el término muni- 
&paL 

A pesar de que la m&na E&- 
dencial, construida en gran par- 
te entre las décadas de los 70 y 
los 80. ha agotado la mayoría de 
su terreno para edificar, el movi- 

miento inmoaliario de compra- -siempre insuficientes ante ias vos vendedores, en su mayoría 
muta se mantiene muy vivo w r  wnstantg ~eticiones de sus d a n i e r o s  -los hav M e s e s  Y 
la especificidad del prdukde clientes- pr&ene mayoritaria- niusl a los que a&an de .&- 
la casa con amarre, muy dificil mente de ancianos alemanes ventar comisiones' y dañar la 
de mntrar fuera de los per- que compraron su viviendahace confianza del cliente 
tos depoitivos. m á s d e i ~ o 2 0 a í i o s y d e o d e n  En tRksnac iod idadesde  
La eriSs de confianza mnó- venderla euando tienen pmble- los n u ~ l o s  compradores d e s b  

mica del propietario alemán mas de salud can los ingleses y, desde hace po- 
-que supone m8s del 50% de La&&encia de este mercado co más de un año, un n u m  pro- 

de wmpraventa, a menudo con 
un públíco potencial que se cap- 
ta & los paises de ong& expliiñ " La urbanización puede ,, el na vivienda que está 

llegar a albergar más deinmobüiariasen Empuriabra- en venta, de 260 
de60.000 pe-rsonas en ~ & d ~ h & ~ w ~ ~ ~  metros cuadrados y 
verano, a pecar de que wmoios profesiopdes del sector 800 más de terreno, 
sólo 10.000 están E ~ " , * I F 1 ~ ~ c o ~  alcanza los dos 
empadronadas r h e m p i ñ o ~ ~  A menudo a b m  millones de euros 

dunrntedosotresaÍKqdecpu& 
desapare~n y vudven a abrir 

los actuales residentes- y la am oim nombre", explicaun e totipo de cliente francés %l 
edad avaraada de la mayoría de n d o r  del mercado inmobilia- comprador úancésha sido lasor- 
éstos, ha ineentivado la k t a  de no de la w n a  de este aña Si antes wm- 
caras Lar inmobiiiias conñe- Las inmobiii& más wtera- praba a m e n t o s  más ewn& 
san que su cartera de produetas nas miran con recelo estos nue- -micos, ahoraUegan tiunaeses de 
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W s  nuevos kilómetros de canales y casas 

CseFMcaJosnSempn 
mat8merilededdde.mbatude 
u n p i u n q a e e n d f í u u n ~  
deums3lañc6,aunqueiaveloci 
dad de m deimnderie del 
inedsdebsprwndomDenw 
~ d s v u n t a m i a W e O q i ~  
oado reaioaar el rnsntentmlemo 

v a d a - ~ ~ w h p e z a  
Swa segura que la meya'e de 
lmcmalebaconsbuyaaideuna 

c&shiady paapmlesiauiwad 
p o r ~ a n n p a d o 4 N 0 0 b a  
tanbs algunas de- nnandss 
seeaenderribando~deiarpb 
me nuevesmnsmmons l s a  
pardas son grandes y cabe-n das 
- ~ b q u e p M s a m o s q ~ e n  
loJ p6xímosakn cominuad este 
pmcepl de mpsaac%n, y d- 
ts ~~,~ Une wnta par- 
b? de le u- permsnece 
sin dcanünillado, aingue en& 
aias ia red quedad canpietude. 

meims cuadrados de superíicie, 
cuatro habitaciones y Qs salas 
de estar, cuesta 960.000 eun>s. 
Otra vivienda, achialmente en 
muta  m n  una espebaailar pis- 
cina, 260 metros aiadiados de 
sapeiñoe, ocho dormitorios. 
tmsbawsyunte-de800 
metros n>adrados, roza los dos 
d o n e s  de eumr 

Lamayoría de los &entes po- 
tenciales de este tipo de +en- 
das son europeos de alto p d e r  
adquisitiw, a menudo jubiiados 
o prejubiiados. que sienten una 
fuerte atracción por la navega- 
ción. La actividad del sector náu- 
tico queda ejempliñcada en la 
quincena de empresas del sector 
que &jan en la zona 

Pero si los cauaies d l e s  
ohmnalasreskkutesde~ma- 
iina la posilidad de lkgar a ca- 
sa en yste. w es menassugcren- 
te la wsibiidad de l le~uen avie 
neta'El empl-ienb del aeró- 
dromo de Empuriabrava, aun ti- 
ro de piedra de la marina, permi- 
te el aterrizaje de las avionetas 
privadas de algunas reídentes 
EL aeródromo, que además de 
los usos deportivos se utilízatam- 
bi6n paca ia fidgación y el apo- 
vo enlos incendios forestales. se 
ha convertido en uno de los &S 
grandes centms paracaidistas 
del mundo. Cada año supera los 
125.000 d t o c  y awge los más 
importante eventos murdiales 
de esta práctica deportiva Los 
amante de otros deportes nAuti- 
cos, por ejemplo, el mM&$ng 
o la pexa del atún, tienen tam- 
bi6n en la zona muchas posibili- 
dades. 

A l p o s  navegantes optan 
por residir temporalmenteen su 
propia embarcación, utilizando 
los servicios del puerto deporti- 
vo. Una embarcación deseisme- 
tros de eslora paga una cuota de 
13 euros al día en temporada ba- 
ja y 26 en temporada veraniega 
Los precios mensuales se sitúan 
entre los 184 euros y im 600, se- 
gún temporada 


