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P
or qué pagar más dinero por una casa aquí
si puedo tener otra más barata a menos de
diez kilómetros? Este principio ha dispa-
rado las compras de los españoles en el sur

de Francia, especialmente en Hendaya, como vi-
vienda habitual de quienes trabajan en Irun o San
Sebastián, y en la Cerdanya, como segunda residen-
cia de catalanes que pasan el fin de semana esquian-
do en el Pirineo. La frontera ha desaparecido para
los inversores: con los precios muy altos y frenándo-
se en España, los españoles dirigen sus compras a
países más económicos y con mayor potencial alcis-
ta, como el este de Europa, EE.UU. o Argentina.

“Todas las promociones que se están haciendo
en la Cerdanya francesa, hasta unos 25 kilómetros
de Puigcerdà, son para españoles”, explica Vicenç
Soler, gerente de Inmoneu, una inmobiliaria espe-
cializada en vivienda de nieve. A su juicio, en la
parte francesa se puede adquirir un apartamento
pequeño con un ahorro de hasta 60.000 euros res-
pecto al precio más bajo a este lado de la línea.

El fenómeno es similar, pero de mayor enverga-
dura, en el País Vasco francés, en la zona de Henda-
ya. Paula P., de la inmobiliaria Urbanibia, explica:
“La gente con presupuesto limitado, sobre todo jó-
venes, se va a Hendaya. Está sólo a 3 km de Irun y a
30 de San Sebastián y allí pueden encontrar estu-
dios, más pequeños que los pisos de dos habitacio-
nes típicos de España, pero más modernos y con

parking, por 40.000 euros menos”. La zona, como
la Cerdanya, “se está convirtiendo en un mercado
de españoles, pero esto se está reflejando en los pre-
cios: en los últimos cuatro o cinco años se han dis-
parado y cada vez se acercan más a los de aquí”.
Comprar en Francia deja sin derecho a aplicarse la
deducción por vivienda en el IRPF pero “con ingre-
sos bajos aun sin la deducción Francia es barata”.

El precio es también decisivo para los inverso-
res, pues las subidas en España pierden fuelle y a
diferencia de lo ocurrido a finales de los ochenta y
principios de los noventa, el euro es una moneda
mucho más segura que la peseta, que acabó deva-
luada.

Luis Dueñas, gerente de Blecua Capital, lleva
dos años vendiendo pisos y casas en Buenos Aires a
españoles. “En la Recoleta, la zona alta tradicional,
las viviendas valen unos dos mil euros el metro cua-
drado, y el precio sube hasta los 2.400 en la zona
más elitista, el nuevo barrio de Puerto Madero,
donde el 40% lo compran extranjeros. O sea, por

240.000 euros se puede adquirir un piso de lujo en
lo mejor de Buenos Aires”. Dueñas destaca que el
español puede obtener créditos en España, con ti-
pos al 4%, frente al 17% de Argentina, y los alquile-
res –que se pueden pactar en dólares– aportan una
rentabilidad del 8%. “La ventaja de acudir a una
empresa como la nuestra en lugar de comprar por
libre es que gestionamos la burocracia y luego el
alquiler”, dice Dueñas. El negocio no es sólo de
grandes fortunas: “Hemos vendido cien viviendas
y muchos de nuestros clientes son pequeños inver-
sores que se financian hipotecando su piso”.

Otro destino que ha dejado de ser exótico es Esta-
dos Unidos. Una firma de Florida, Fortune Inter-
national, ha abierto oficina en Madrid para vender
viviendas en Miami a los inversores españoles, sus
principales clientes en Europa. La firma, que prevé
facturar 78 millones este año en España, señala que
los inversores se sienten atraídos por la solidez ame-
ricana, el buen clima, la cercanía cultural y el dólar
débil. “Salir fuera es el futuro”, resume Soler. En la
vivienda de nieve, “en España la legislación urba-
nística es restrictiva, quedan pocos terrenos y a
unos precios que ya casi espantan”.c
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La carestía de la vivienda dispara las compras de los españoles en el exterior

Las casas, en el extranjero

Los españoles compran viviendas

en el sur de Francia para vivir

y se van más lejos, a Florida

o Buenos Aires, para invertir

La zona de Puerto Madero, en Buenos Aires, uno de los destinos preferidos de los inversores
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El descenso del 7,6% de las
ventas de turismos confirma
el enfriamiento del mercado

MADRID. (Redacción.) – Las ma-
triculaciones de automóviles y turis-
mos se han situado al final del mes
de septiembre en torno a 95.000 uni-
dades, lo que significaría una fuerte
caída del 7,6% con respecto al mis-
mo mes del 2005, en que se registra-
ron 102.847, según las estimaciones
adelantadas por fuentes del sector.
De confirmarse definitivamente es-
te resultado, las ventas acumuladas
en los nueve primeros meses del pre-
sente año se situarían en 1.142.766
turismos, un 2,5% menos que en el
mismo periodo del último año, con
un total de 1.172.329 vehículos.

Hasta el día 27 de septiembre se
habían cerrado 70.149 operaciones
de venta de turismos, que compara-
das con las 78.764 registradas en la
misma fecha del 2005 suponen una
caída del mercado del 11%. El des-
glose de las matriculaciones cerra-
das presenta saldos negativos en los

diferentes segmentos: 46.978 unida-
des para particulares (13% menos),
otras 19.580 para flotas de empre-
sas (7%) y 3.591 para compañías de
alquiler de vehículos (3%). La caída
de las ventas de septiembre sigue la
tendencia de los últimos meses, ya
que tras un leve ascenso del 0,5% en
mayo cayeron un 3,5% en junio, un
5,1% en julio y un 3,8% en agosto.

Cabe decir que septiembre es un
mes tradicionalmente difícil para el
sector automovilístico, como conse-
cuencia de los compromisos de gas-
to de las familias españolas a la vuel-
ta de las grandes vacaciones. Fuen-
tes del sector destacan, asimismo, el
impacto de la subida de los tipos de
interés como una de las principales
causas de este descenso en las ven-
tas de automóviles y turismos.

Así lo cree la federación que agru-
pa a los concesionarios automovilís-
ticos españoles (Faconauto). La pa-

tronal del sector subraya que la caí-
da de la facturación es producto de
la fuerte contracción (6,2%) del mer-
cado de turismos y todoterrenos en
dicho mes. También ha influido el
descenso del 2,1% en las promocio-
nes que se aplican a los vehículos
nuevos como estímulo para su ven-
ta. En este sentido, los concesiona-
rios de automóviles realizaron un es-
fuerzo total promocional de 155,9
millones de euros en septiembre, lo
que supone un retroceso del 8,1%
con respecto al año anterior. Facon-
auto también considera que el fuer-
te descenso del mercado también se
debe a los efectos negativos deriva-
dos de un día laborable menos en el
calendario de septiembre, que de ha-
berse computado como tal habría
aliviado la caída hasta el 3%.

En todo caso, la asociación reite-
ra que las cifras de septiembre corro-
boran el hecho de que el mercado
automovilístico español “ha tocado
techo” y se reafirma en su previsión
inicial de una caída del 2,1% de las
ventas de turismos para el conjunto
del 2006. Los datos suministrados
por las asociaciones de concesiona-
rios (Faconauto), vendedores (Gan-
vam) y los propios fabricantes (An-
fac) coinciden en apuntar una caída
del 2,5% en lo que va de año.c
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SEVILLA. – Carmen, la apasiona-
da cigarrera sevillana imortalizada
por la ópera de Bizet, ha entrado en
la jubilación anticipada. Casi 400
años ha durado la fabricación de ta-
baco en Sevilla, ciudad que ayer vio
cómo se bajaba el telón de una acti-
vidad muy ligada a su historia eco-
nómica, cultural y sentimental. Des-
de ayer, la factoría de Altadis en Se-
villa desmantela su maquinaria de
tabaco negro, una parte de sus traba-
jadores se acogerán al plan de jubila-
ción pactado y el resto serán trasla-
dados a las factorías de la empresa
en Cádiz o Alicante.

Sevilla inició en 1620 la fabrica-
ción de tabaco y 386 años más tarde
el silencio de las máquinas era lo
más llamativo para los trabajadores
que ayer se concentraron a las puer-
tas de la fábrica, junto al Guadalqui-

vir, para despedirse de su puesto de
trabajo. Sin protestas, porque todo
estaba acordado, pero con pena por
la pérdida de una de las pocas indus-
trias ligadas a la capital andaluza.
El cierre definitivo será el 31 de di-
ciembre del 2007.

La plantilla actual es de 105 traba-
jadores, 73 de los cuales serán preju-
bilados en el 2007, otros 32 podrán
elegir entre las fábricas de Cádiz y
Alicante o ir al centro que Logista
tiene en Sevilla. Hace un año se pre-
jubilaron 110 empleados mayores
de 50 años mediante un expediente
de regulación. La decisión de cierre,
anunciada el año pasado, se ha pre-
cipitado por la caída de la demanda
de tabaco, según los sindicatos. La
presidenta del comité de empresa,
Antonia Medrano, se despidió di-
ciendo que lo peor era la “sensación
de tristeza y vacío” después de 30
años de trabajo en la fábrica.c

Sevilla baja el telón de las
cigarreras con el cierre de la
histórica fábrica de tabacos
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