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Fernando Aragón >>l'entrevista

• P rop ie ta r i  de In te rsaca lm

E n 
Fer- 
n a n d o 
Aragón, és
Factual popietari de 
I’ lntersacalm (Intermache) de 
Sant Hilari, en el qual en 
només 6 mesos han entrat a 
robar 3 vegades.
En Fernando feia 11 anys que 
treba llava  en el món dels  
supermercats i va decidir mun- 
tar el seu propi negoci a través  
d ’una franquicia, Intermarche. 
El sr. Aragón no sap si seguir 
endavant el seu negoci perqué  
pateix per la gent que treballa  
amb ell i creu que no té quali- 
tat de vida. Fernando Aragón  
diu que quan sent el teléfon  
móbil ja creu que hi ha hagut 
un altre robatori en el seu 
establiment. Pero creu que la 
por que té ell ara la té tot el 
poblé de Sant Hilari i creu que 
són els politics els que han de 
posar una solució a aquest  
problema que hi ha.

P ortaveu>D e  quina m ane­
ra a juda l ’em presa  
In te rm arche  a f inancar  
aquest negoci?
Fernando A ra g ó n >

In termache demana un ca p i­
tal mínim pe r  in ic ia r  aquest  

negoc i i l lavors et busquen una 
entitat on et f inanc ien la resta de 
cap ita l a invertir. Ells no hi fan 
res més

P o rta v e u >  In te rm ache  assu-  
meix algún tipus de responsa-  
bilitat davant d ’aquest robato- 
ris ?
F.A> No. In termarche t 'a juda a 
fer a rr ibar els p roduc tes  a més 
bon preu pero  de la resta tu ets 
el responsable.

Portaveu> El primer robatori 
que es fa en aquest establi­
ment és al maig, com es va 
sentir?
F.A> És d if íc i l  de definir. Tens 
molt c ia r que has passa t a ser  
una persona déb il  perqué  tens 
un n e g o c i i unes ob l igac ions.  
Has de pagar ais provei'dors i al 
personal. I de sobte  et roben. 
Tens converses amb la policía, 
assegurances. Pero la meva sen- 
sac ió  és sentir-me bastant sol, 
fo t i que sé que n ingú no em

soluc ionará  els meus problèm es.  
Pero segue ixes  endavant. 
Instal-les s istemes de v ig iláncia  
nous.

Portaveu> El següent robatori 
es fa amb pistóles a la má i 
s ’exposen les caixeres i els 
clients. Com se sent?
F.A> A que lI  d ia no h i era. 
Llavors amb més raó sents rabia 
i im poténc ia  perqué  veus que hi 
ha en jo c  vides humanes i que  
els s is temes de segureta t nous  
no han servit de res. Pensó que  
és m il lo r  tancar el loca l p e r  m illo-  
rar la qualita t de vida. Decide ixo  
anar amb la po lic ía  i no en trec  
res, perqué a l ’hora de la veritat 
no es posen remeis. De fet pre-  
fereixo la guard ia  c iv i l  pe rqué  l la ­
vors h i havia un respecte. Ara els 
l ladres i de liquents  s e ’n fumen  
de la po l ic ia  a la cara perqué  
aquets no tenen prous recursos  
p e r  fer-los res.

Portaveu> Qué li diu la policia  
després del segon robatori per 
tranquilitzar-lo?
F.A> Només hi ha bones inten- 
sions. No em p o d e n  d ir  res. 
Fixa ’t que ú lt im am ent en el teu 
diar i només hi surten robator is  i 
no som els que ens roben que hi

hem de posar els mitjans pe r  evi­
tar aquesta de linqüéncia. Jo no 
puc  trucar a la po l ic ia  pe r  dir-los  
que un noi s ’ha menjat un donut 
a casa meva perqué no li poden  
fer res i a part  que quan arrib in  
ells ja  serán a Arbúcies.

P o rtaveu >  Qué dec ide ix  fer  
una persona davant d ’un tercer  
robatori i que se sent impo- 
tent?
F.A> Quan sentó el m ób il  a les 9 
del matí ja  pateixo. No sé quina 
és la so luc ió , no és la meva obli- 
gació. Cree que són els po lít ics  
els que han de posar els mitjans  
pe r  evitar que aixó em pass i a mi 
i a qualsevo l altra persona.

P o rtaveu>Q ué els hi demana a 
l ’ajuntament?
F.A> S egure ta t c iu tadana.  
Perqué a c tua lm en t no ens 
p o d e m  de se n vo lu p a r  a Sant 
Hilari perqué, qui ha de voler 
venir a un pob lé  on cada moment  
hi ha un robatori. Aixó és signifi-  
cat de de linqüéncia . Llavors qui 
ha de voler muntar un negoc i a 
Sant Hilari. La imatge no és bona 
i aixó no ens benefic ia  en res.
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