
El cultivadors dÕarbres de Nadal augmenten un 20% les

vendes per la pand�mia

Vuit de cada deu que sur tin del Montseny-Guilleries es distribuiran a

Catalunya, lÕestat espanyol i el sud de Fran�a

Creix lÕaposta pels avets ecol�gics en detriment dels ar tif icials

Treballador dÕuna f inca de les Guilleries on es cultiven

arbres de Nadal. ACN.

Els cultivadors dÕarbres de Nadal del Montseny-Guilleries han

augmentat un 20% les vendes aquesta campanya. Per una banda,

perqu� la pand�mia fa que m�s gent vulgui decorar casa seva. Per�

per lÕaltra, perqu� a lÕhora de vestir la llar per les festes, creix

lÕaposta pels avets ecol�gics en detriment dels ar tif icials. El sector

cada cop ven m�s a prop perqu� la demanda sÕha recuperat i

tornen les f ires tradicionals, com la dÕEspinelves. Per� tamb�

perqu� �s m�s sostenible, sobretot arran de lÕincrement dels

carburants i el transpor t. Vuit de cada deu avets que sur tin dels

vivers es distribuiran a Catalunya, lÕestat espanyol o el sud de

Fran�a. La resta, sÕexpor taran a mercats com Anglaterra,

Alemanya, Su�ssa o f ins i tot el L�ban.

El Montseny-Guilleries sÕha consolidat com el primer productor dÕavets de Nadal del sud dÕEuropa. La climatologia

hi ajuda, perqu� hi ha moltes hores de sol, els estius s�n frescos i humits -cosa que ajuda els arbres a cr�ixer- i

durant lÕhivern hi fa la fred suf icient.

Dins el triangle que formen Sant Hilari Sacalm, Espinelves i Viladrau sÕhi concentren el 95% dels productors de

lÕassociaci� Cultivadors dÕArbres de Nadal Associats de Catalunya (CANAC). S�n sobretot grans vivers, tot i que

entre les 34 f irmes que formen par t de la CANAC tamb� hi ha petits aut�noms.

Per a ells, aquesta �s lÕ�poca for ta de lÕany. Ho testimonia el tr�fec de camions i furgonetes que carreguen avets

de totes mides. Des dÕaqu�, sobretot, els arbres de Nadal aniran a parar a centres de jardineria. Per� tamb� a

cadenes de decoraci�, a botigues i, aquest any s�, a parades de mercats com el dÕEspinelves (que recupera

edici� despr�s dÕhaver-la susp�s arran de la covid-19).

El president de CANAC, Alber t Gallifa, admet que aquesta campanya es traduir� en un augment de vendes

ÒdestacableÓ. De fet, ja el xifra en un 20%. ÒLes previsions s�n molt bonesÓ, augura. I aix�, tenint en compte que el

Nadal passat el sector va aguantar b� lÕestocada del coronavirus, i f ins i tot va tancar exercici lleugerament per

sobre del 2019.

Darrere dÕaquest increment, precisa Gallifa, hi ha dues causes. La primera �s que el coronavirus fa que la gent

tingui m�s tirada a decorar la llar. ÒLa gent es queda m�s a casa, i aix� es notaÓ, concreta el president de la

CANAC.

La segona causa, i que Gallifa posa al mateix nivell que la primera, �s que cada cop els avets ecol�gics tenen



m�s tirada en detriment dels arbres ar tif icials. ÒHi ha hagut un canvi dÕh�bits i la gent �s m�s conscient que un

avet natural tamb� �s sostenible; en canvi, un de pl�stic noÓ, subratlla el president de CANAC. ÒEls nostres

arbres, precisament, es cultiven perqu� despr�s es puguin trasplantar o b� reciclar, conver tint-se en fusta,

p�lálet o compostÓ, hi afegeix.

Pel que fa a preus, com a m�nim des del productor, no hi ha hagut grans pujades. ÒEstem parlant de cultius llargs;

pensa que per aconseguir un avet calen, com a m�nim, cinc anysÓ, concreta Alber t Gallifa. S� que admet, per�,

que lÕal�a dels hidrocarburs ha compor tat que la distribuci� sÕencareixi, i que aix� es pot veure ref lectit en el

preu f inal a botiga.

Un 80%, a mercats de proximitatDe tots els avets que sur tin del Montseny-Guilleries, la gran majoria aniran a

parar a mercats de proximitat. Vuit de cada deu es vendran a Catalunya, a lÕestat espanyol o al sud de Fran�a.

ÒLa demanda interna puja i comen�a a estirar for t; aix� fa que no sigui necessari vendre a fora, com s� que

passava ara fa uns anys amb lÕanterior crisiÓ, concreta el president de CANAC. ÒA m�s, la venda de proximitat

sempre sur t m�s econ�mica i rendibleÓ, explica Gallifa. ÒSi ho pots vendre a la vora, ja no vas tan llunyÓ, hi

afegeix.

Hi haur�, per�, par t dels avets que s� que sÕexpor taran. El gruix dels que sÕenvi�n cap a lÕexterior aniran a mercats

com Anglaterra, Alemanya o Su�ssa, tot i que tamb� es faran vendes puntuals al Marroc i al L�ban.Aut�ctona de

les GuilleriesA Catalunya, b�sicament, es cultiven les esp�cies Õabies nordmannianaÕ (la m�s venuda), Õabies

pinsapoÕ, Õpicea excelsaÕ (m�s recomanada per a exteriors) i Õabies masjoanisÕ. Aquesta �ltima �s una esp�cie

aut�ctona de les Guilleries, nascuda a la f inca Masjoan dÕEspinelves, i que centra un projecte del CANAC per

recuperar-ne la producci�.

ÒEstem buscant els millors exemplars de lÕesp�cie, podr�em dir-ne la planta mare, per fer-ne la selecci�Ó, concreta

Alber t Gallifa. ÒA par tir dÕaqu�, lÕobjectiu �s crear els millors exemplars dÕaquesta varietat, els que siguin

caracter�stics de lÕesp�cie, i reproduir-losÓ, conclou el president de CANAC.
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